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FORM 10-K за завершившийся финансовый год 31 декабря, 2022  
HBB является ведущим разработчиком, маркетологом и дистрибьютором широкого ассортимента 

фирменной мелкой бытовой и специальной бытовой техники, а также коммерческой продукции для 

ресторанов, сетей быстрого питания, баров и отелей. HBB работает на потребительском, коммерческом и 

специализированном рынках малой бытовой техники.  

HBB разрабатывает, продает и распространяет широкий ассортимент фирменной небольшой 

электрической бытовой и специальной бытовой техники, включая фритюрницы, блендеры, кофеварки, 

кухонные комбайны, домашние электрические грили, утюги, соковыжималки, миксеры, мультиварки и 

тостеры. HBB также разрабатывает, продает и распространяет коммерческую продукцию для ресторанов, 

сетей быстрого питания, баров и отелей. 

Продажи в Северной Америке осуществляются преимущественно сетью сотрудников отдела внутренних 

продаж для массовых мерчандайзеров, розничных продавцов электронной коммерции, национальных 

универмагов, сетей универсальных магазинов, сетей аптек, специализированных розничных продавцов 

товаров для дома, дистрибьюторов, ресторанов, баров, отелей и других торговых точек. На Walmart Inc. и 

ее глобальные дочерние компании приходилось примерно 26%, 28% и 35% выручки HBB в 2022, 2021 и 

2020 годах соответственно. На Amazon.com, Inc. и ее дочерние компании приходилось примерно 23%, 

22% и 16% выручки HBB в 2022, 2021 и 2020 годах соответственно. На долю пяти крупнейших клиентов 

HBB приходилось примерно 61%, 61% и 64% выручки HBB за годы, закончившиеся 31 декабря 2022, 2021 

и 2020 соответственно.  

Гарантийная программа HBB для потребителя обычно состоит из ограниченной гарантии гарантийного типа 

сроком на различные периоды до десяти лет для электроприборов, при этом на большинство продуктов 

предоставляется гарантия от одного до трех лет. Потребителю не предоставляется никаких гарантий, 

поскольку HBB может по своему усмотрению отремонтировать или заменить продукты, возвращенные по 

гарантии. 

Рынок мелкой электрической бытовой техники и специальной бытовой техники носит сезонный 

характер. Большая часть выручки и операционной прибыли HBB обычно приходится на вторую половину 

года из-за осеннего сезона праздничных распродаж. Из-за сезонности закупок своей продукции HBB обычно 

использует значительную сумму денежных средств или займов в рамках нашей возобновляемой кредитной 

линии для финансирования запасов в преддверии осеннего сезона праздничных продаж. 

Продукция HBB производится сторонними поставщиками в соответствии с ее спецификациями. HBB не 

заключает долгосрочных контрактов на закупку с поставщиками и работает в основном на основе заказов на 

поставку. HBB ведет переговоры о закупках у своих иностранных поставщиков в долларах США.  
В течение 2022 года HBB закупала практически всю свою готовую продукцию у поставщиков в 

Китае. HBB закупает свои запасы примерно у 65 поставщиков, на одного из которых пришлось более 10% 

закупок за год, закончившийся 31 декабря 2022 года.  

Основным сырьем, используемым сторонними поставщиками HBB для производства продукции, являются 
пластик, стекло, сталь, медь, алюминий и упаковочные материалы. HBB полагает, что достаточное 
количество сырья имеется у различных поставщиков. 
 
HBB считает, что основными областями конкуренции в отношении своей продукции являются дизайн и 
инновации продукции, качество, цена, характеристики продукции, совершенство цепочки поставок, 
мерчандайзинг, продвижение и гарантия. HBB конкурирует со многими производителями и 
дистрибьюторами товаров для дома. Поскольку обычные розничные торговцы обычно закупают 
ограниченный выбор фирменных небольших электроприборов, HBB конкурирует с другими поставщиками 
за место на полках магазинов. В канале электронной коммерции HBB приходится конкурировать с широким 
списком конкурентов за репутацию бренда посредством привлекательного контента, высоких рейтингов и 
отзывов потребителей. 
 
 
Судя по общедоступной информации об отрасли, HBB является одним из крупнейших дистрибьюторов и 
продавцов полного ассортимента мелкой бытовой электротехники и специальной бытовой техники в 
Северной Америке, включая США, Канаду, Мексику и Латинскую Америку, по ключевым категориям 
продукции. Hamilton Beach® — бренд мелкой кухонной техники №1 в США как в розничной торговле, так 
и в электронной торговле по количеству проданных единиц.  
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Деятельность компании чувствительна к потребительскому рынку, слабость которого, 
может значительно повлиять на бизнес компании.  
Спад в потребительском секторе, может привести к снижению доходов и прибыльности.  
Инфляция, рост процентных ставок, спад в экономике и другие подобные события, 
оказывают давление на конечных потребителей продукции компании, которые могут 
умерить свой аппетит, учитывая специфику продуктовой линейки.  
По большому счету, есть целый список событий, которые способны оказать значительное 
негативное влияние на бизнес компании: отношения с клиентами и поставщиками, 
введение тарифов и пошлин, рост конкуренции в целом (учитывая незначительный 
входной барьер), контроль регулирующих органов (Закон о безопасности потребительских товаров 

и Федеральный закон об опасных веществах), сезонность бизнеса и т.д.  
Репутационные риски, также не стоит игнорировать.  
Факторы, которые в значительной степени находятся вне контроля HBB, такие как инфляция и цены на 
сырье, необходимое поставщикам продукции HBB, могут повлиять на стоимость продукции. Хотя 
исторически стоимость нашей продукции колебалась, в 2022 году мы столкнулись с более высокими, чем 
ожидалось, затратами на продукцию, в основном из-за ценового давления, вызванного экономическими 
условиями. Например, для продукции HBB требуется значительное количество пластика. Поскольку 
основным ресурсом, используемым в производстве пластика, является нефть, стоимость и доступность 
пластика во многом зависит от цены на нефть. Когда цены на нефть, а также на сталь, алюминий и медь 
значительно вырастут, повышение цен поставщиков может существенно снизить нашу прибыльность. Кроме 
того, из-за продолжающихся проблем в глобальной цепочке поставок Компания столкнулась с увеличением 
транспортных расходов, что негативно сказалось на наших результатах в 2022 году и может продолжать 
негативно влиять на наши операционные результаты в будущем. 
 
 
Hamilton Beach Holding имеет два класса обыкновенных акций: обыкновенные акции класса A и 

обыкновенные акции класса B. Владельцы обыкновенных акций класса А будут иметь право отдать один 

голос на акцию, и по состоянию на 31 декабря 2022 года на их долю приходилось примерно 20,70% голосов 

Hamilton Beach Holding. Владельцы обыкновенных акций класса B имеют право подавать десять голосов на 

акцию, и по состоянию на 31 декабря 2022 года на их долю приходится оставшееся право голоса в Hamilton 

Beach Holding. По состоянию на 31 декабря 2022 года некоторые члены расширенной семьи основателей 

Компании владели примерно 32,72% обыкновенных акций класса A и 87,47% обыкновенных акций 

класса B. На основании этого владения обыкновенными акциями некоторые члены расширенной семьи 

основателей Компании могли осуществлять 76,13% общего количества голосов Компании. 

 

 
Выручка снизилась на 17,4 млн долларов США, или на 2,6%, по сравнению с предыдущим годом, главным 

образом, из-за снижения объема продаж на рынках США, Канады и Латинской Америки. Рост цен и 

благоприятный ассортимент продукции частично компенсировали это сокращение объемов. 
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Продуктовая линейка компании, носит весьма своеобразный характер, а именно, стоит 

уделить особое внимание оборачиваемости запасов.  
HBB разрабатывает, продает и распространяет широкий ассортимент фирменной небольшой электрической 

бытовой и специальной бытовой техники, включая фритюрницы, блендеры, кофеварки, кухонные 

комбайны, домашние электрические грили, утюги, соковыжималки, миксеры, мультиварки и тостеры. HBB 

также разрабатывает, продает и распространяет коммерческую продукцию для ресторанов, сетей быстрого 

питания, баров и отелей. 

Возврат продукции  

Продукты HBB не продаются с общим правом на возврат. Однако, исходя из исторического опыта, 

предполагается, что часть проданной продукции будет возвращена по таким причинам, как неисправность 

продукта или избыточные запасы на складе клиента, которые, при соблюдении определенных условий, HBB 

согласится принять. Возврат продукции, программы для клиентов и поощрительные предложения, включая 

соглашения о специальных ценах, ценовую конкуренцию, рекламные акции и другие стимулы, основанные 

на объеме, учитываются как переменное возмещение. 

Предположим, что неэффективная работа менеджмента компании, может привести к 

низкой оборачиваемости запасов (низкий коэффициент оборачиваемости запасов), что 

говорит о слабых продажах или избытке запасов.  

Следовательно, это может привести к значительным списаниям в будущем.  

Товары, которые долго хранятся на складе, помимо стоимости за хранение, имеют 

свойства устаревать.  

Предположим, что компания имела значительные запасы утюгов, которые пользовались 

спросом, но, инновации не стоят на месте и данный вид товара уже не пользуется 

популярностью, так как вышли новые, более усовершенствованные модели. Таким 

образом, эти запасы становятся устаревшими и мертвыми.  

На 31 декабря 2022 и 2021 годов дебиторская задолженность пяти крупнейших клиентов HBB представляла 

собой 73% и 61%, соответственно, от чистой торговой дебиторской задолженности HBB. Значительная 

концентрация кредитов HBB не обеспечена залогом; однако исторически были понесены минимальные 

кредитные потери. 

Передача финансовых активов 

HBB заключил соглашение с финансовым учреждением о продаже определенной торговой дебиторской 

задолженности США без права регресса. HBB использует эту схему как неотъемлемую часть 

финансирования оборотного капитала. По условиям соглашения HBB получает денежные поступления и не 

сохраняет за собой никаких прав, процентов и обязательств в отношении проданной дебиторской 

задолженности. Эти операции учитываются как проданная дебиторская задолженность, что приводит к 

уменьшению торговой дебиторской задолженности, поскольку соглашение передает покупателю 

эффективный контроль над дебиторской задолженностью и риски, связанные с ней. В соответствии с этим 

соглашением HBB прекратил признание $118.5 миллион, $140.7 миллион и $162.4 миллионов торговой 

дебиторской задолженности в 2022, 2021 и 2020 годах соответственно. Убытки, понесенные по проданной 

дебиторской задолженности в консолидированных результатах деятельности за годы, закончившиеся 31 

декабря 2022, 2021 и 2020 годов, не были существенными. Компания не несет каких-либо обслуживающих 

активов или обязательств. Денежные поступления от этого соглашения отражаются как операционная 

деятельность. 
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SCHEDULE 14A  
March 30, 2023  
СВОДНАЯ ТАБЛИЦА КОМПЕНСАЦИЙ  

 
 

 

Размер и характер бенефициарной собственности 
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Институциональная собственность незначительна…  

HBB Institutional Holdings  

 

 

Дивидендные выплаты, могут привлечь внимание охотников за дивидендами, но при этом, 

они не настолько щедры, чтобы им придавать значение.  

Целый ряд факторов, которые могут повлиять на снижение прибыльности компании, также 

окажут влияние на способность компании выплачивать дивиденды в дальнейшем.  

Стоит задаться вопросом: существует ли достойная альтернатива?  

Безусловно, узнаваемость бренда имеет очень большое значение в данном сегменте.  
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Hamilton Beach Brands FORM 10-K за завершившийся финансовый год 31 декабря, 2022  

Company Hamilton Beach Brands 

Цена акций на 31.12.2022 $ 12.39 

Количество обыкновенных акций 14 M 

Рыночная стоимость обыкновенных акций $ 172 M 

Привилегированные акции $ - 

Долг $ 111 M 

Общая капитализация $ 283 M 

Текущие дивиденды $                         0.43 

Дивидендная доходность %                          2.8 

Объем продаж $                        641 M  

Чистая прибыль $                        25.5 M 

Валовая прибыль % 20.1 

Операционная прибыль % 6 

Коэффициент покрытия процентов 8.5 

Чистая прибыль/Продажи % 4 

Рентабельность активов % 6.5 

Рентабельность собственного капитала % 20.5 M 

Рентабельность собственного капитала 
(скорректированная) % 

10.8 M 

Операционная прибыль/Акционерный капитал 
(скорректированная) % 

16.5 

Денежные средства 1 M 

Коэффициент ликвидности 2.8 

Текущие активы/Общие обязательства 1.1 

Гудвилл и Нематериальные активы/Активы % 2 

Нераспределенная прибыль 80.2 M 

Долг/Собственный капитал 0.9 

Оборотный капитал/Долг 1.7 

Денежные потоки от операционной 
деятельности 

(3.4 M) 

Денежные потоки от инвестиционной 
деятельности 

(2.3 M) 

Денежные потоки от финансовой деятельности 5.6 M 

Доход владельца 20 M 

Внутренняя стоимость 150 – 200 M 

Рост прибыли на акцию с 2018 % 7 
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Отказ от ответственности 

Данный материал предоставляется исключительно для информационных целей и не 
является предложением или просьбой купить, или продать ценные бумаги какой-либо 
компании. Любое инвестиционное решение, сделанное вами, не должно быть сделано на 
основании информации, описанной в данном исследовательском отчете. Автор не несет 
ответственность за потери или прибыли полученные вами в ходе торговых операций на 
финансовых рынках. Некоторая информация может не соответствовать действительности. 
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